
BUSINESS SOLUTION LAB
Innovative Ansätze zur Bewältigung
von Unternehmensherausforderungen
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Befinden Sie sich in einer Sackgasse?
Keine Kunden, keine Mitarbeitenden,
keine Effizienz und der Profit bleibt aus?
Die Herausforderungen scheinen  
überwältigend?

DANN KOMMEN SIE ZU UNS UND WIR GEHEN
GEMEINSAM DEN WEG BIS ZU IHRER LÖSUNG.
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DIE ANGEBOTE SIND DIE BASIS 
EINER JEDEN ERFOLGREICHEN 
BUSINESSENTWICKLUNG.

HEIKO RÖSSEL

MINIMIERE RISIKEN & 
NUTZE CHANCEN

Heiko Rössel ist der Schlüssel zu einer 
klaren Lösung. Er ist hier, um Ihre Her- 
ausforderungen zu analysieren und 
zu qualifizieren. 

Zu Beginn findet ein einstündiges 
Webinar statt. Dieses beschäftigt 
sich mit der Problemqualifizierung. 
Hier werden Ihre persönlichen Her-
ausforderungen spezifiziert, sodass 
Sie herausfinden wie Ihnen das Busi-
ness Solution Lab helfen wird die 
Herausforderungen zu bewältigen. 

In zwei aufeinanderfolgenden Work-
shops entwickeln wir individuelle Lö-
sungen und definieren den Weg, um 
diese Herausforderungen zu meis-
tern.

Aber wir gehen noch weiter. Wir be- 
gleiten Sie auf Ihrer Reise zur Lösung. 
Wir werfen gemeinsam einen Blick auf 
Ihre Roadmap, organisieren Trans- 
ferleistungen und unterstützen Sie 
aktiv bei der Suche nach Fördermit-
teln. 

Wir sind an Ihrer Seite, bis Sie Ihre 
Lösung gefunden haben. 

Verlassen Sie die Sackgasse und  
lassen Sie uns zusammenarbeiten, um 
Ihre Herausforderungen zu bewältigen.
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PROGRAMM
Jede Krise birgt auch Chancen. Wir sind hier, um Ihnen dabei 
zu helfen, diese Chancen zu nutzen und nachhaltigen Erfolg 
zu sichern. 
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WEBINAR 
PROBLEME QUALIFIZIEREN

WORKSHOP I & II 
MÖGLICHKEITEN ENTDECKEN & LÖSUNGEN ZEIGEN

DIE BEGLEITUNG 
TRANSFERLEISTUNG & UNTERSTÜTZUNG

»	 KEINE KUNDEN
	 für mehr Kunden durch Vertriebsdigitalisierung und 
	 Onlinemarketing

»	 KEINE LEUTE
	 für mehr Mitarbeitende durch Employer Branding und 
	 Online-Recruting 

»	 KEINE EFFIZIENZ
	 für mehr Produktivität durch Prozessdigitalisierung 

»	 KEINE IDEEN
	 für mehr Zukunft durch eine Digitalisierungsstrategie 

»	 KEIN PROFIT
	 für mehr Gewinn durch digitale Dienstleistungen

I: FINDEN SIE IHRE LÖSUNG
» Warum ist Ihre Lösung besser als EINE Lösung
» Produkte und Prozesse, sortieren Sie Ihre Gedanken
» Denken Sie vom Ergebnis her, definieren Sie Ihre Strategie
» Finden Sie das Ergebnis hinter dem Ergebnis
» Entdecken Sie die Bausteine der erfolgreichen Lösung

II: DEFINIEREN SIE DEN WEG ZUR LÖSUNG
» Das Projekt als Prozess – agil, linear, hybrid – Sie haben die Wahl
» Das Projekttool – lernen Sie kennen, was Ihnen helfen wird
» Planen Sie Ihre Aktivitäten
» Entwickeln Sie Ihre Roadmap
» Zeigen Sie, was Sie vorhaben!

» Wir schauen mit Ihnen auf Ihre Roadmap
» Wir organisieren Transferleistungen
» Wir unterstützen Sie weiter
» Wir suchen nach Fördermitteln
» Wir sind an Ihrer Seite – bis zu Ihrer Lösung!
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STELLE DEIN ANGEBOTSPORT- 
FOLIO IN DEN MITTELPUNKT 
DEINER STRATEGIE.

HEIKO RÖSSEL

Heiko Rössel verfügt über das nötige 
Know-how und die Erfahrung, um Un-
ternehmen zu unterstützen, kreative 
Lösungen zu finden und neue Wege 
einzuschlagen. 

Mit bewährten Methoden analysiert 
er Ihre Situation gründlich und er-
arbeitet gemeinsam mit Ihnen maß-
geschneiderte Strategien, um Ihre 
Herausforderungen zu überwinden.

Business Solution Lab – die Chance 
gemeinsam innovative Wege zu fin-
den, um Ihre Unternehmensheraus-
forderungen zu meistern.
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Das digiZ wird unterstützt durch:

Gefördert durch:

Ihre Ansprechpartnerin:
Valerie Fetzer
Tel. 07321 324-184
fetzer@ostwuerttemberg.ihk.de

Termine und weitere Informationen unter: 
www.digiz-ow.de/digiz-welten/lernwelt/
business-solution-lab

WIR SIND FÜR SIE DA.



Digitalisierungszentrum Ostwürttemberg
Ludwig-Erhard-Straße 1
89520 Heidenheim 

www.digiz-ow.de


